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Delta Cafes quiere s
conquistar Espana

La empresa portuguesa Delta
Cafés esta preparando la entrada
en el mercado espanol de su
mé&quina de cépsulas Delta Q
para competir directamente con
la Nespresso de Nestlé. En
Portugal ya tiene el 30 % de la
cuota de mercado de este sector
y lidera el mercado de
torrefactos, mientras que en
Espana ocupa el sexto lugar. La
expansion de Delta Q prevista
para el 2010 supone la entrada
en el mercado detallista espanol

una vez que estd unicamente
presente en el sector hotelero.
Hablar de Delta Cafés en Portual
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es hablar de empresa modelo en
crecimiento y liderazgo del sector
del café. Creada por el
Comendador Rui Nabeiro en
1961, en Campo Maior (frontera
con Badajoz), sigue siendo una
empresa familiar que cuenta ya
con 2700 empleados. Su hijo
Jodo Manuel Nabeiro y tres de
sus nietos forman parte de una
compafia que apuesta por la
innovaciéon y que gracias a su
diversificacién ya tiene 22
empresas. El café, su razén de
ser, es su mejor cartén de visita,
y no es por casualidad que tiene
el 41 % de la cuota de mercado
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portuguesa.

Con algo de retraso en relacion
a sus competidores, Delta Cafés
lanz6 hace un afno tres modelos
de maéaquinas de céapsulas y en
tiempo record ha logrado
conquistar el 30 % de la cuota
de mercado. “Queriamos haber
entrado en Espana en el 2009
pero nuestras expectativas en
Portugal fueron ultrapasadas y
no tuvimos capacidad productiva
para entrar en Espafa. Con las
nuevas maquinas esperamos
tener condiciones para entrar en
el mercado espanol’, explica a
ABC Rui Miguel Nabeiro, nieto
del fundador, uno de los
administradores del grupo y
director comercial de Lisboa.
Entre sus competencias, esté la
de dirigir todo lo relacionado con
marketing e innovacién de la
empresa. En Portugal, segun los
Ultimos datos, ya alcanzaron el
30 % de la cuota de mercado de
café en cépsulas. “Queremos
liderar lo antes posible este
mercado y creemos que sera
posible en el 2010. Tenemos
muchas novedades para
presentar estas Navidades que
van a hacer del Delta Q un
producto todavia més apetecible
para los portugueses vy
posiblemente a partir del 2010
para los espanoles”.
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competencia a Nespresso, todavia ninguna marca
se ha posicionado como lo hemos hecho nosotros
en Portugal, como un competidor fuerte” Estén
presentes otras multinacionales que en Portugal
no estan, como puede ser Kraft, “pero su presencia
es minoritaria’.

Delta Q estd a la venta en Badajoz, donde Delta
es una marca fuerte. “Nuestro crecimiento en
Esparia es muy interesante. En el 2009 estamos

crecimiento organico. >in empargo, desde hace
anos, estudian posibles adquisiciones para crecer
rapidamente en Espafa y “estamos abiertos a
comprar si aparece algo interesante” Buscan
empresas locales que quieran vender y que nos
permita crecer. La meta del grupo es conquistar
el 5 % de la cuota de mercado espafol (ya han
superado el 4 %) y comprar una empresa les
permitirfa cumplir objetivos.



